证券代码：688259                                  证券简称：创耀科技
创耀（苏州）通信科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
		□特定对象调研             □分析师会议 
□媒体采访                 √业绩说明会 
□新闻发布会               □路演活动 
□现场参观                 □其他（） 




	参与单位名称
	通过线上方式参与公司2024年度暨2025第一季度业绩说明会的投资者

	时间
	2025年5月8日

	地点
	公司通过上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）采用网络互动的方式召开创耀科技2024年度暨2025第一季度业绩说明会

	方式
	网络互动

	公司接待人员名称
	董事长、总经理：YAOLONG TAN
财务总监：纪丽丽
独立董事：娄爱华
董事会秘书：占一宇

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司2024年度以及2025年第一季度的经营情况介绍：
2024年度公司实现营业收入5.92亿元，较上年同期下降10.44%；实现归属于上市公司股东的净利润6,047万元，较上年同期增长3.48%。2025年一季度公司营业收入为8,776万元，较上年同期下降28.66%；归属于上市公司股东的净利润是1,179万元，较上年同期下降22.11%。公司营业收入的减少，主要受到了接入网产品线收入减少的影响。公司也在努力培育新的业务增长产品线，主要包括工业通信芯片及星闪芯片。
Q1: 公司本期盈利水平如何？
A1: 2024年度，创耀科技坚持稳中求进工作总基调，持续夯实经营发展底盘，着力打造新的业务增长点，坚持平台化发展战略，持续高比例研发投入，加大关键核心技术攻关和产品迭代，提升产品性能，拓宽产品应用，不断向高性能、高质量、高可靠性的应用领域拓展。同时，公司通过规范运作、降本增效等措施多点发力，为后续企业高质量发展打下坚实的基础。2024年度，公司实现营业收入592.056.953.39元，较上年同期下降10.44%；实现归属于母公司所有者的净利润 60,474,765.25元，较上年同期增长3.48%；实现归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润45,100,686.67 元，较上年同期增长4.42%。2025年一季度公司营业收入为8,776万元，较上年同期下降28.66%；归属于上市公司股东的净利润为1,179万元，较上年同期下降22.11%。公司营业收入的减少，主要受到了接入网产品线收入下滑的影响。接入网原有客户结构较为单一，在面临市场变化及需求周期波动时，对单一品类产品影响较大。在大客户以外，公司积极加强渠道建设，开拓海内外新的市场需求，推动公司接入网网络芯片进入新的渠道及终端市场。同时公司通过研发投入积极培育新的产品方向，以多元化的产品线来分散风险，降低单一产品线营收利润下降对于公司整体的影响。
Q2: 公司的星闪芯片与海思的星闪芯片有没有竞争关系? 公司的星闪运用到哪些具体的设备品牌?
A2: 星闪联盟中的芯片厂商是星闪生态的共同建设者，星闪市场需要更多参与者一起做大，丰富的联接终端将催生繁荣的生态，使大家共同获益。公司星闪芯片目前重点推广的应用终端涵盖无线键盘鼠标、扫地机器人、机顶盒、智能电动工具、智能家电等多个领域，合作方为相关领域的头部厂商。星闪芯片以其精确同步、高可靠性、低时延和抗干扰等显著优势，区别于现有的WiFi、蓝牙等短距无线技术，为智能终端带来更好的无线使用体验。
Q3: 公司之后的盈利有什么增长点？
A3:公司将持续聚焦通信网络芯片底层技术研发，提高核心业务产品竞争力。同时深化新兴产业方向布局，拓宽业务领域，丰富产品矩阵。此外通过整合行业优质资源，延伸公司产业链布局，提高公司的综合竞争力。具体如下：
新研发方向的拓展：公司积极开拓EtherCAT通信芯片、星闪芯片新研发领域，并推动其在具身机器人及工业机器人当中的应用，以培育新的增长点。通过加大研发和市场投入，推动这些新方向的产品在多种应用场景得到广泛应用。
多元化产品布局：公司通过构建多元化的产品线，降低对单一产品线的依赖，从而减轻单一产品线波动对公司整体业绩的影响，有助于公司实现整体业务的稳健增长，同时为未来的可持续发展奠定坚实基础。
电力线载波通信业务：双模产品已进入稳步发货阶段，显示出良好的市场发展态势。公司将继续跟踪国家电网新标准的进展，并积极投入研发，扩展国家电网相关的芯片种类，丰富相关产品矩阵。
芯片版图设计业务：整体表现稳健，为公司收入提供有力支撑。公司继续深耕这一领域，提升设计水平，加快市场响应速度，以巩固和扩大市场份额。
提升整合能力：公司将根据整体发展战略与目标规划，围绕公司核心业务，在条件成熟时适当收购兼并一些资产质量和效益优良、对公司发展具有战略意义的企业股权或资产，提高公司生产经营能力和竞争实力，以扩大市场规模、提高市场占有率、扩大收入来源、降低生产成本、扩充人才队伍。
Q4: 星闪芯片2025年一季度出了多少颗?
[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]A4:尊敬的投资者您好，公司2025年星闪芯片的出货量及客户数量均有所增长，逐步提升。公司将按照证券监管有关要求，依法依规履行信息披露义务。
[bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK4][bookmark: _GoBack]Q5: 请问公司EtherCat通信控制芯片给哪些厂家出货? 
A5:公司EtherCat通信控制芯片的客户包括工业总线IO模块厂商、电机驱动器厂商、工业和协作机器人厂商、工业传感器和工业仪表厂商、具身智能机器人及配套核心零组件厂商等。
Q6: 请问美国加征关税对公司业绩会有什么影响？
A6:公司目前业务不涉及直接出口，通过客户出口目前整体占比较低，本次加征关税对公司的影响较小。
（1）公司直销客户及经销商全部为国内实体，大部分终端市场是在国内。（2）公司客户中有部分涉及出口，出口目标国家为非美国地区，主要为东南亚、中东等。（3）公司有部分潜在客户的产成品出口国为美国，暂时对公司营收无影响，美国加征关税可能会影响后续利润空间。


日期：2025年5月8日
